La crescita Il gruppo di Lurano punta sulle esportazioni

Il sogno americano

della Pneumax

Dopo il Brasile, gli Usa

«Non c'¢ bisogno di produrre all estero»

Lestero interessa solo come
sboceo commerciale alla Pneu-
di

La scheda

— continua Bottacini —. E una
necessith quella di anticipare i

max di Lurano,
apparecchiature per I'automa-
zione ad aria compressa. La eti-
si si sente meno in un settore
tecnologico con apphanom
un numero crescente di settori:
macchine per il legno, per il tes-
sile, per l'imballaggio, per il fo-
od, perla ceramica... «Vedo svi-
Iuppi inferessanti
anche nel medicale
— dice il cofondato-
e, insieme a Giu-
seppe Beretta, e ma-
naging director Ro-
berto Bottacini —
Ma ci sono applica-
zioni che non ayre-
mo mai immagina-
to: produciamo anche per i mo-
vimenti delle bambole».

Per fronteggiare le difficolth
di mercato la Pneumax. conti-
nuaa fare quello che ha sempre
fatto. «Proseguiamo ad investi-
re nei processi produttivi, que-
st’anno 1,5 milioni, 'anno pros-
simo saranno 2, e nei prodotti,
con due o tre brevetti all'anno

;undata nel 1976 per/opera -

i Roberto Bottacini e
Giuseppe Beretta la
Pneumax ha il suo quartiere
generale (foto) a Lurano,
dove si concentra anche il
grosso della produzione.

La holding controlla 19
societa (16 commerciali @
tre produttive) con un
organico complessivo di
oltre 500 persone. Al di
fuori dell'Europa il gruppo
ha societa commerciali in
Cina, India, Singapore e
Brasile

i, perché msegmrll
quando sono sul mercato &
complicato. Nesstna tentazio-
ne di contrastare i concorrenti
con la preduzione all'estero, in
Paesi a basso costo. «Perché
non ce n’¢ bisogno e perché
non si possono lasciare i lavora-
tori che hanno fatto crescere
T'azienda — spiega —: Piutto-
sto compro in Cina guello che
serve per produrre qui». Per
vendere invece & un altro di-
scorso. In primavera il gruppo
ha inaugurato una societa com-
merciale in Brasile(«Siamo an-
corain fase di semina, il raccol-
to lo aspettiamo I'anno prossi-
mo»), completando, dopo Rus-
sia, Cina e India, la copertura
dei Paesi Bric. «Considerato
che il Giappone & un mercato
chiuso, ci mancherebbe una co-
pertum negli Stati Uniti - dice
Bottacini -. Avevamo gid studia-
to I'operazione in passato, con
]mnt-vmtum e collaborazioni:

€un mercato complicato che ri- -

chiede prodotti su misura, ma

Imprenditore Roberto Bottacini con un cilindro pneumnatico nella fabbrica Pneumax

é anche quello pernoi pit inte-

]l famuato del gruppo si
‘mantiene sui 7o miliond, realiz-
zato per il 40%, dato m ascesa,

all'estero, e per il 6o% in Italia.
«Per il calo sul mercato naziona-
le ci aspettiamo quest'anno un
calo del 3-4% - continua -. An-
che per questo bisogna puntare
sull'export>.Il gruppo ha oltre
500 deendenh, contando le so-
cieta commerciali in Italia e nel
mondo e una controllata pro-
duttiva Slﬂl’lta, la Titan Engine-
ering Spa di San Marino (raccor-
deria). Solo a Lurano, dove do-
pe I'tltimo ampliamento, nel
2009, conta 40.500 metri qua-
drati coperti su una superficie
di 94 mila (con spazi per even-

tuali altri ampuamenn), idipen-
denti sono pitl di 300, tra la
Pneumax e la Supermeccanica
Srl, nata nel 1968 (particolari in
metallo). Senza contare poi al-
tre societa del paese che lavora-
no al 100% per la Pneumax con
un’altra ottantina di persone.
«C'® un rapporto stretto con il
paese, che cerchiamo di consoli-
dare con iniziative anche al di
fuori dell’azienda», conclude
Bottacini. Niente di simile si po-
trebbe fare all'estero.
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